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Zelite znati sve o tajnama Account

Managementa? Provjerite novu HOWtoWOW
radionicu

« 3,12 2015.u 15:08
s Mia Biberovic

Makon Cetiri sezone 1 2000 polaznika HOWtoWOW akademije, Hrvatsko udruzenje drustava
za trzidno komuniciranje (HURA) najavilo je organiziranje specijalne HOWtoWOW
akademije koja ¢e se od 21. do 23. sijeénja 2016. godine odrzati u formi trodnevne radionice
na temu “Account Managementa”. Radionicu ¢e drzati proslavljen: marketiniki konzultant 1
trener Sam Moorthy.

Clan Uprave HURA-e Davor Bruketa ovim je povodom istaknuo:

Ove godine pripremili smo posebno izdanje HOWtoWOW akademije. Prava poslastica dolazi
u obliku trodnevne radionice posvecene Account Managerima, koji su kljuna spona izmedu
klijenata i agencija. Kako usavrSiti svoje vjestine odrzavanja dobrog odnosa izmedu dviju
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strana pokazat ¢e nam hvaljeni predava¢ Sam Moorthy, profesionalni konzultant i trener u
¢ijem se portfoliju izmedu ostalog nalaze aktivnosti poput razvoja branda i komunikacijskih
strategija. Polaznici ove radionice zasigurno ¢e steci konkurentna znanja te ¢uti mnostvo
dobrih primjera 1 tako jod jednom potvrditi veliku vrijednost HOWtoWOW akademije.

Trodnevna radionica namijenjena je prije svega iskusnim agencijskim profesionalcima koji
¢e kroz 20 sati interaktivnog treninga imati priliku ste¢i konkretna znanja o savjetovanju
klijenata oko upravljanja brandom, skladnoj koordinaciji projekata s vanjskim ogladiva¢ima te
razvijanju jakog i funkcionalnog agencijskog tima. U njezinoj organizaciji pristupit ce se iz
perspektive klijenta, agencije i razvoja branda, a broj polaznika je ogranicen.

Sam Moorthy je prije prelaska u profesionalne konzultante 15 godina radio na poziciji
Regionalnog Account Directora u Greyu gdje su mu glavm klijenti bili brandovi P&G-a, GSK
i Mars. Njegove radionice i dugotrajni programi treninga rade se po narudzbi, a fokus je na
omogucavanju identifikacije i rjeSavanja problema do povecane produktivnosti, rasta i
zadovoljstva na poslu.

Vise informacija na doznajte na sluzbenoj stranici.
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